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CECCATO AUTOMOBILI

SERVIZI OFFERTI

Ceccato Automobili è una realtà del nord-est italiano leader nel settore automotive.
La passione per le auto guida Ceccato Automobili da più di settant’anni: la storia si intreccia 
con quella dei territori in cui è presente.
Non vende solo auto; offre un pacchetto completo di servizi (finanziamenti, assicurazioni, 
noleggio, assistenza post vendita) collaborando con i partner nazionali più importanti. Il 
gruppo rivolge ai privati, ma offre anche flotte aziendali e veicoli commerciali.

www.ceccatoautomobili.it

10 SEDI dedicate all’usato
1700 VETTURE (media mensile) - 1500 VETTURE KM ZERO (media mensile)

• Assistenza stradale
• Igienizzazione completa
• Pacchetti assicurativi
• 110 Controlli effettuati
• Possibilità di video call con venditore
• Ritiro usato in permuta

• Ritiro usato anche senza permuta
• Valore futuro garantito
• Vettura sostitutiva per manutenzione
• Mesi di finanziamento offerti: da 24 a 120
• Mesi di garanzia offerti: da 12 a 60

MARCHI RAPPRESENTATI

SEZIONE USATO

20 SEDI nelle province di Vicenza, Verona, Padova, Treviso, Trento

Via Gombe 3
36016 Thiene (VI)
0445.375700
www.ceccatoautomobili.it
ceccatoautomobili@gruppoceccato.com

USATO PREMIUM, MIGLIOR ANTIDOTO 
CONTRO I CIGNI NERI? 
Certo, l’usato di qualità è stato uno strumento 
importante in questi anni, anche per 
affrontare situazioni difficili come pandemia, 
carenza produttiva, assenza di componenti; 
voglio sottolineare tuttavia che per noi l’usato 
è sempre stato un ambito importantissimo, a 
cui abbiamo creduto da sempre. 

Basti pensare che siamo stati i primi a creare 
un outlet dedicato all’usato, ormai 15 anni 
fa: è una parte di business su cui abbiamo 
sempre puntato, tanto più nei periodi difficili. 
Siamo convinti che sia una leva sempre più 
strategica e importante, quindi continueremo 
a dedicarle grande cura e attenzione.

SERVIZI PROPRI ANZICHÉ DEL BRAND 
RAPPRESENTATO
Sì, l’usato dà la possibilità di muoversi con 
maggior indipendenza in questo senso. 
Una delle misure che stiamo proponendo 
per rafforzare la nostra posizione rispetto 

al mercato sono formule di finanziamento 
dedicate e personalizzate sulla clientela, 
proprio per trovare le soluzioni più adatte 
a chi ci sceglie e ci dà fiducia, soprattutto 
in tempi difficili e incerti come quelli in cui 
stiamo vivendo.

Un altro strumento che utilizziamo sono 
programmi di garanzia che offriamo, per dare 
un prodotto ancora più sicuro ai nostri clienti: 
usato diventa così sinonimo sì di convenienza, 
ma anche di qualità e affidabilità, in un 
mercato sempre più competitivo. 

LA VOSTRA PERCENTUALE USATO 
ATTUALE E QUELLA PREVISTA NEL 
2030?
Oggi, nei volumi retail, l’usato ha raggiunto 
circa il 35% del totale; il nostro obiettivo 
a breve termine è quello di raggiungere 
almeno il 50%  di peso delle vendite usato 
retail, proprio per quel grande interesse che 
abbiamo sempre riservato a quest’area di 
business.

Tra i servizi pensiamo di incrementare il 
noleggio dell’usato, ambito che suscita 
sempre più interesse fra la clientela.

MASSIMO CECCATO
CEO


